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Designacdo do projeto: Internacionalizacdo da marca Oliju
Custo total elegivel: 140.515,00€

Apoio financeiro da UE: 63.231,75€

Sintese do projeto: A Julio Nogueira Rodrigues & Ca., Lda. (doravante também designada por
“Julio Nogueira Rodrigues & Ca.”, "Empresa” ou “"Promotor”) é uma sociedade por quotas,
fundada em 1979 e sediada em Vila Nova de Gaia, que tem como atividade principal a
fabricacdo de outras bombas e compressores. A este nivel, a Empresa fabrica bombas e
sistemas de alta qualidade para uma grande variedade de aplicagdes de agua.

A Julio Nogueira Rodrigues & Ca. ambiciona tornar-se empresa de referéncia no fabrico de
eletrobombas, com foco na internacionalizacdo dos seus produtos, através de um crescimento
sustentado com produto de marca e qualidade e excelente servico pds-venda.

Apods alguns anos de experiéncia, a Empresa apresenta uma aposta sustentavel na
internacionalizacdo dos seus produtos, dispondo de uma forte rede de contactos, resultando
num Volume de Negécios Internacional relevante (EUR 2.830.087,69) e tendencialmente
crescente. Como exemplos de mercados onde ja atuam é possivel destacar Espanha, Itélia,
Franca, Alemanha, Reino Unido e Bélgica.

Neste sentido, e através da implementacdo do projeto em apreco, a Empresa pretende dar
inicio a um novo estagio do seu processo de internacionalizagdo, propondo-se a atingir um
Volume de Negdcios Internacional, no pés-projeto, na ordem dos EUR 3.688.785,23, face a um
Volume de Negdcios Total de EUR 6.706.882,24. Para tal, o Promotor pretende reforgar as
relacdes comerciais previamente estabelecidas com os mercados externos em que atua, com
foco no mercado espanhol, italiano e britanico, e expandir a sua atuagdo ao mercado da China.
Por forma a alcancar as metas preconizadas, a Julio Nogueira Rodrigues & Ca. idealizou, no
ambito deste projeto de internacionalizagdo, um plano de investimentos, no qual se destacam
tipologias de investimento como: as viagens de prospecdo, a presenca em feiras
internacionais, a promocdo de uma campanha de marketing internacional, a aquisicdo de um
CRM e a contratacdo de um colaborador para capacitar a Empresa na area de comercial e
marketing.



